
Harmonogram szkoleń "Techniki sprzedaży i negocjacji"
realizowanych w ramach projektu "Laboratorium Sprzedażowe"

styczeń
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2
3 4 5 6 7 8 9

10 11 12 13 14 15 16
17 18 19 20 21 22 23
24 25 26 27 28 29 30
31 LEGENDA:

luty Dni wolne od pracy
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3 4 5 6 Techniki Sprzedaży 
7 8 9 10 11 12 13 (szkolenie 2-dniowe)

14 15 16 17 18 19 20
21 22 23 24 25 26 27
28

marzec
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3 4 5 6
7 8 9 10 11 12 13

14 15 16 17 18 19 20
21 22 23 24 25 26 27
28 29 30 31

kwiecień
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3
4 5 6 7 8 9 10

11 12 13 14 15 16 17
18 19 20 21 22 23 24
25 26 27 28 29 30

Projekt „Laboratorium Sprzedażowe” 
jest współfinansowany ze środków Unii Europejskiej 
w ramach Europejskiego Funduszu Społecznego



maj
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1
2 3 4 5 6 7 8
9 10 11 12 13 14 15

16 17 18 19 20 21 22
23 24 25 26 27 28 29
30 31 LEGENDA:

czerwiec Dni wolne od pracy
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3 4 5 Techniki Sprzedaży 
6 7 8 9 10 11 12 (szkolenie 2-dniowe)

13 14 15 16 17 18 19
20 21 22 23 24 25 26
27 28 29 30

lipiec
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3
4 5 6 7 8 9 10

11 12 13 14 15 16 17
18 19 20 21 22 23 24
25 26 27 28 29 30 31

sierpień
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3 4 5 6 7
8 9 10 11 12 13 14

15 16 17 18 19 20 21
22 23 24 25 26 27 28
29 30 31

wrzesień
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3 4
5 6 7 8 9 10 11

12 13 14 15 16 17 18
19 20 21 22 23 24 25
26 27 28 29 30



październik
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2
3 4 5 6 7 8 9

10 11 12 13 14 15 16
17 18 19 20 21 22 23
24 25 26 27 28 29 30
31 LEGENDA:

listopad Dni wolne od pracy
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3 4 5 6 Techniki Sprzedaży 
7 8 9 10 11 12 13 (szkolenie 2-dniowe)

14 15 16 17 18 19 20
21 22 23 24 25 26 27
28 29 30

grudzień
Pn Wt Śr Czw Pt Sb Nd

1 2 3 4
5 6 7 8 9 10 11

12 13 14 15 16 17 18
19 20 21 22 23 24 25
26 27 28 29 30 31

Człowiek - najlepsza inwestycja


