Przygotowałam WAM ciekawe opinie na temat firmy Oriflame i Avon, oraz zestawienie tych firm z naszą(, dane wyciągnęłam z Internetu oraz z bezpośredniej rozmowy z konsultantkami, warto coś wiedzieć o tych firmach jak ktoś np. wam powie że Avon jest lepszy od FM, podczas prezentacji. Przygotowani będziecie mieli duże pole do popisu. Szczególną uwagę zwróćcie na podsumowanie.
Informacje można powielać, kserować i przekazywać innym dystrybutorom FM, natomiast przekazywane go osobom działającym w innych firmach jest zabronione.

Pozdrawiam Monika Mijal
Link: http://f.kafeteria.pl/temat.php?id_p=3148466

byla konsultantka 

Byłam konsultantką Oriflame przez 4 lata. Jako studentka dzienna potrzebowałam pieniędzy, a do żadnej pracy nie chcieli mnie przyjąć. Miałam stypendium naukowe, ale to trochę mało. Zapisałam się do Oriflame za 29 zł. Co miesiąc musiałam się nieźle nagłowić, aby sprzedać za 200 punktów (tylko raz mi wyszło), bo poniżej trzeba było płacić 4 zł opłaty detalicznej. Potem progi zmniejszano na 150, a aktualnie jest 100. Przyznaję, że nawet 100 było mi trudno osiągnąc, bo jakoś nikt nie chciał kupować tych kosmetyków. Spójrz na allegro, ile tam biednych konsultantek sprzedających poniżej kosztów. Od 4 miesięcy nie jestem już konsultantką i czuję się wolna!!!! Pamiętaj, że za wszystko sama musisz płacić-za katalogi, za reklamówki, za próbki (od 90 gr do 2 zł). Jeśli chcesz kupować kosmetyki tylko dla siebie to nie zapisuj się do Oriflame. Kupuj na allegro. No chyba, że masz znajomych, którzy będ od Ciebie kupowali. z doświadczenia wiem, ze koleżanki częściej kupowały z Avonu mimo, że narzekały na jakość. Lepiej zainteresuj się jakimiś nieznanymi kosmetykami, np. Mary Kay czy FM. Będziesz miała mniejszą konkurencję. Powodzenia
owca Przedpełska

byłam konsultantką avon przez 4 lata-nie zbiłam na tym kokosów 
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faktem jest,że sie nie zapracowywałam,ale fakt jest tez taki,ze nie wszystkie produkty tej firmy sa godne polecenia-a mój problem polegał po prostu na tym,że wyrażałam swoje szczere opinie na ich temat w moim odczuciu:
- pewne kremy i balsamy po prostu smierdzą
-perfumy są na jedną nutę-niemalże sklonowane,wcale nie takie bardzo trwałe-z wyjatkiem "FarAway" który potrafił dusić i mdlic przez pare godzin
TO MOJE OSOBISTE ZDANIE!!!
Znam osoby oczywiście zadowolone z tyhc produktów i cześc im [image: image2.png]



Ja osobiście uważam,że ceny w katalogu są sztucznie zawyżone, po to żeby kupic je nagle okazyjnie (czyli porównywalnie do cen kosmetyków z drogerii); marketing i tyle, pranie mózgu, nęcenie kuszącymi opisami, pieknymi zdjęciami modelek-których -bardzo często-opisy makijażu mijają sie z rzecywistością. Poza tym to nieustanne kupowanie próbek i torebek reklamowych za właśne pieniądze kojarzyło mi sie ze zwykłym dziadostem i tyle [image: image3.png]


Przy takiej konkurencji wśród konsultantek avonu zycze naprawdę dużo samozaparcia żeby sie utzymać....
avon miał wiekszy sens -jak dla mnie- te 10 (prawie 10) lat temu jak w to wchodziłam i tyle

Basiaxy 
Ludzie co wy piszecie Avon ok? To ściema, wyzysk i tandeta!!!
Avon i sory tam tylko zarabiaja koordynatorki. Kosmetyki Avon dlaczego nie znajdują się na liście kosmetyków z wyższej półki??? Bo sa lipa. Oriflame znajduje sie na liście z L' Oreal!!! A L' Oreal to tez niezła ściema przepłacasz w aptece kupując Vichy, a to samo kupisz w Rosmanie czy w innej drogerii pod Nazwą Garnier ... Jak macie możliwość zapraszam do Warszawy na szkolenie dla kosmetyczek i kosmetologów - poznacie cała prawdę o firmach kosmetycznych i się dowiedzie jaka lipe ma Avon !!!Byłam konsultantką Oriflame, i niestety wcale nie jest łatwo pozyskać klientów na rynku polskim, kosmetyki są bardzo drogie, prowizja

jest wyższa ale co z tego, skoro zamówienia są mniejsze, a często się zdarza, że są braki, i długo się czeka, jestem alergiczką i przyznam się, że zdarzyły się kosmetyki na które byłam uczulona... wcale nie są takie rewelacyjne, mogłabym wymieniać dużo wad, co niektórych kosmetyków z Oriflame.

ZESTAWIENIE

	Avon
-amerykańska firma

- obecna w ponad 100 krajach na całym świecie

- istnieje od ponad 100 lat
- założyciel  – Dawid McConnell

- 5 mln konsultantek (przereklamowana im więcej konsultantek tym musisz się bardziej postarać by sprzedać produkt, każda kolejna konsultanta jest dla Ciebie zagrożeniem, odbiera Ci klientów)
	Oriflame

-szwajcarska firma

- obecna w 55 krajach
-założona w1967 roku (obecnie 42 lata)

- założyciele Dwaj bracia: Robert i Jonas af Jochnick.

- 2,8 mln konsultantek

(podobnie jak w Avonie)
	FM Group
- polska firma, siedziba we Wrocławiu

- obecna w 54 krajach i zdobywa kolejne rynki
- założona we wrześniu 2004 roku (5 lat)
- założyciel Artur Trawiński

- współpracuje 330 000 osób

(młoda firma z dużym potencjałem, dynamiczna)

	Kosmetyki, perfumy (własne)

Firma nie wprowadza nowych produktów, czyli były, są i będą tylko kosmetyki
	Kosmetyki, perfumy (własne)

Firma nie wprowadza nowych produktów, czyli były, są i będą tylko kosmetyki
	Kosmetyki, perfumy (własne na bazie światowych zapachów 163, jakość zapewnia DROM), chemia gospodarcza (HENKEL), telefonia komórkowa (na sieci Plusa)
+materiały firmowe

Firma wprowadza co roku nowe produkty!!!!!

	Tylko kosmetyki i perfumy
	kosmetyki, perfumy(bardzo mały wybór, w katalogu który dostałam od konsultantki naliczyłam tylko 4 wody toaletowe dla panów, dla pań 15, aby uzyskać zapach pocierasz dłonią o kartkę, zapach szybko ucieka i po paru razach nic nie czujesz, można kupić próbkę zapachu za 2 zł), biżuteria
	Różnorodność produktów.
Perfumy(163 zapachy :
Kolekcje; kwiatowe, cytrusowe, orientalne drzewne, szyprowe, fougere), zapachy dla niej , dla niego, dla chłopców i dziewczynek,

chemia gospodarcza, 
kosmetyki, 
make-up, 
telefonia komórkowa ( do wszystkich 0,29 gr i numery VIP 0,12 gr, przy najniższym abonamencie 25 zł możesz wybrać 10 numerów VIP, więcej informacji dowiesz się od dystrybutora

materiały firmowe

	Liczy się wielkość zamówienia
	1 pkt= 1,7 zl netto

Muszą się bardziej wysilić żeby zarobić, mają mniejszy zarobek od FM na każdej jednej złotówce o 70 groszy!!!!
	1 pkt= 1 zł netto

Tzn. że musze dokonać mniej zakupów żeby zarobić tyle co w Oriflame i jeszcze mniej niż w Avonie.

	Przede wszystkim musisz dokonać zakupu za 150 zł,
A punkty nie odzwierciedlają wartości produktu w złotówkach, przykładowo:

cena: 24.90 zł 
punktów: 5
cena: 30.00 zł 
punktów: 25

cena: 59.90 zł 
punktów: 30
nie mam pojęcia od czego jest to uzależnione (?)
	Bardzo mała wartość punktowa poszczególnych produktów stąd nie dziwią mnie opinie konsultantek z Orifleme’u o trudność w uzbieraniu minimum pkt, większość pkt za produkt nie dochodzi nawet do 8, 

max 18 pkt i to była wartość tylko jednego produktu a pozostałe produkty miały wartość zaledwie kilku punktów, jak znajdę szczegółowe informacje to uzupełnię dane
	Zdecydowanie łatwiej uzbierać minimum punktów żeby wybrać prowizje, przykładowo wartość pkt perfum = 30,01 pkt, większość produktów osiąga wartość ok 10 pkt i więcej
Max=30,01 pkt

	katalogi są wymieniane na nowe co 21 dni
	nagminne braki w magazynach nawet po 2 dniach pojawienia się produktu
katalogi są wymieniane na nowe co 21 dni, koszt katalogu 2 zł

pierwszy przychodzi z zamówieniem gratis, ale musisz mieć ich kilkanaście żeby prowadzić aktywną sprzedaż i tak co 3 tygodnie, 

a jak działają konsultantki z Orifame? Moja koleżanka kupuje sobie 10 katalogów i daje mamie do pracy, tacie,  siostrze, kuzynce, koleżance itd –i tak zbiera na 100 pkt
	Sporadyczne braki

Nowe katalogi pojawiają się w odstępach kilkumiesięcznych, więc nie musisz kupować na każdy miesiąc nowe, 
koszt katalogu 1 zł, 
z pierwszym zamówieniem nowy katalog przychodzi gratis
Ach strach pomyśleć co by się działo w FM ((

	Minimum 150 zł zamówienia
	Aby wybrać prowizję minimum 100 pkt, jeśli był brak na magazynie i przez to nie osiągnęłaś minimum to i tak płacisz za produkt, w następnej fakturze kwota dopiero jest zmniejszana o produkt który zapłaciłaś (wcześniej)
	Aby wybrać prowizję minimum 34,42 pkt

Dystrybutor nie płaci za coś czego nie ma!!!

	Trzeba się nabiegać żeby coś sprzedać. Praca nastawiona głównie na sprzedaż.

Trudność w wybraniu prowizji.
	Trzeba się nabiegać żeby coś sprzedać. Praca nastawiona głównie na sprzedaż no chyba że zdołasz co miesiąc kupować kosmetyki dla siebie za 250 zł aby osiągnąć minimum 100 pkt żeby wybrać prowizję.
Trudność w wybraniu prowizji.
	Praca nastawiona głównie na budowanie MLM.

Przykładowo miesięczny zakup na wybranie prowizji:

Perfum 30,01 pkt + krem do rąk 6,83 pkt = 36,84 pkt

Płyn do prania do kolorowych 10,37 pkt + płyn do płukania 9,08 pkt + płyn do blatów kuchennych 8, 73 pkt +_ pianka do golenia 10,27 pkt = 38,45 pkt
Łatwość w wybraniu prowizji.

	Zarabiasz zgodnie z wielkością zamówienia

od 150zł 25% opustu
od 500zł 30%
od 1000zł 35%
od 3000 zł 40%
	Zarabiasz 30 % na produkcie bez względu na wielkość zamówienia


	Zarabiasz 43 % na produkcie bez względu na wielkość zamówienie

	Termin płatności do 21 dni

Były przypadki ścigania konsultantek po sądach.
	Termin płatności do 21 dni

Były przypadki ścigania konsultantek po sądach za to, ze ich opiekun nie uiścił opłaty.(te informacje znalazłam na forum internetowym)
	Przy odbiorze.
Nie ma takiej możliwości.

	Od 150 zł

Paczki dostarczane są w ciągu 7 dni
	dostawa do domu za darmo przy minimum 100 pkt czyli za 250 zł, 

jak masz mniej pkt to płacisz 10 zł, jeśli realizujesz zamówienie poniżej 100 pkt, to do faktury doliczane jest 5 zł opłaty detalicznej - za pakowanie paczki, w biurach natomiast opłata wynosi 8 zł
nie słyszałam o zamówieniach zbiorczych

paczki dostarczane są w ciągu 3-5 dni
	dostawa do domu za darmo przy minimum 185 pkt

przy 110 pkt = 7 zł przesyłki

mniej = 18 zł

możliwość zamówień zbiorczych

paczki dostarczane są w ciągu 1-2 dni

	Niskie ceny i jakość wątpliwa 

czytałam różne opinie na forum, oto pinia jednej z byłych konsultantek:„…nie wszystkie produkty tej firmy sa godne polecenia-a mój problem polegał po prostu na tym,że wyrażałam swoje szczere opinie na ich temat [image: image4.png]


w moim odczuciu:
- pewne kremy i balsamy po prostu smierdzą
-perfumy są na jedną nutę-niemalże sklonowane,wcale nie takie bardzo trwałe-z wyjatkiem "FarAway" który potrafił dusić i mdlic przez pare godzin…”, 

oczywiście są też zagorzale fanki Avonu którym jakość produktów odpowiada, spotkałam się z dużą ilością krytycznych opinii jeśli chodzi o jakość
	Wysoka jakość i wysokie ceny, (podaje ceny katalogowe) przykładowo woda toaletowa dla mężczyzn 75 ml = 95 zł

Woda toaletowa dla kobiet 50 ml = 79 zł

Tusz do rzęs = 29,90 zł

Puder = 74,00 zł

Kredka do oczu 19,90

Dezodorant  75 ml= 24,00 zł

Balsam do ciała 200 ml=32,90 zł

BRAK perfum, wody perfumowanej!!!!, feromonów, perfum do włosów
	Wysoka jakość i atrakcyjne ceny (podaje ceny katalogowe)
woda perfumowana dla mężczyzn 100 ml = 54,75 zł
Woda toaletowa dla kobiet 50 ml = 33,50zł
Tusz do rzęs = 23,20 zł

Puder = 45,00 zł

Kredka do oczu z zastrugiwaczką = 17,50zł 

Dezodorant  75 ml= 11,20 zł

Balsam do ciała 200 ml=21,25 zł

Perfumy damskie i męskie, feromony, perfumy do włosów

	Programy motywujące 

Chyba typu mnóżcie się :D
Taki żarcik

Wydaje mi się że tylko te limity zamówień, może dostają za którymś razem kosmetyk gratis ale ta informacja jest niepotwierdzona.

-budowanie tzw. MLM, pisze tzw. bo tutaj ten ich MLM nie zapewnia dochodu pasywnego, chociaż buduje się strukturę
	Programy motywujące 
- typu wybierz prowizje   dostaniesz krem do rąk za 1zł, lub kup balsam a dostaniesz drugi gratis, 
- promocje 30,35, 40, 50,55 % na wybranych produktach które mają jedynie zachęcić Cię do sprzedawania, (szczerze mówiąc te ich produkty po promocji i tak są dużo droższe od cen katalogowych FM a koleżanka wciskała mi że mają promocje 55% a do tego 30% marży i co z tego jak i tak produkty są droższe a zarobek na nich zdecydowanie mniejszy.)
-budowanie MLM i wysokie zarobki na pozycjach liderów
	Programy motywujące

-budowanie MLM i wysokie zarobki na pozycjach liderów, 

-za osiągniecie jakiegoś poziomu w ciągu danego okresu extra prowizje od 100 do 1000 zł.
-mercedesy klasy A, C, E lub S, 
-co roku organizowane są bale, 
-szkolenia dla liderów ostatnio organizowane było w Egipcie

- promocje 50% na wybranych produktach ( produkty które są wycofywane), świąteczne promocje)

	MLM
Są ograniczenia w wypłacie ze struktury. Masz wypłatę tylko do 3 albo 4 liderki, i do 3 lub 4 tzw. generacji (w zależności od poziomu)
Max dochód osiąga się tylko do pewnego poziomu.

Nie ma dochodu pasywnego  musisz pilnować swoja grupę by cały czas sprzedawała więc nie można nazwać tego dochodem pasywnym 
	MLM
Wprowadzasz 5 osób

Dochód stale Ci rośnie. Nie ma ograniczeń.

Poziomy prowizyjne
3%, 6%, 9%, 12%, 15%, 18%, 21% a później tzw. dyrektorzy złoci itp.

Zapytałam konsultantkę która była na 6 % o dochód pasywny, nie wiedziała co to jest
	MLM
Wprowadzasz 3 osoby

Nie ma ograniczeń co do wypłaty ze struktury

Dochód stale Ci rośnie. Nie ma ograniczeń.
Poziomy prowizyjne
3%, 6%, 9%, 12%, 15%, 18%, 21% a później tzw. orchidee perłowe, amarantowe itp.
Dochód pasywny (rekordy w Polsce 2 miesiące, światowy 2 tygodnie – we Włoszech)

	Gdzie sprzedawać:

Od Menadżera Avon nowy konsultant otrzymuje swój teren na którym może sprzedawać oraz rekrutować. Według umowy nie można wkraczać na teren gdzie sprzedają inni konsultanci, gdy jednak do tego dojdzie należy zgłosić to do biura.
	Gdzie sprzedawać:

Oriflame nie wyznacza 
konsultantom terytorium na którym musiszą działać. 
Możesz sprzedawać gdzie chcesz
	Gdzie sprzedawać:

Gdzie chcesz.

	Rezygnacja

Możesz zrezygnować w każdej chwili bez żadnych konsekwencji. Wystarczy, że nie będziesz wysyłać zamówień

Członkostwo wygasa po nieaktywności w 3 kolejnych kampaniach (ok 2 miesiące) 
	Rezygnacja

Możesz zrezygnować w każdej chwili bez żadnych konsekwencji. Wystarczy, że nie będziesz wysyłać zamówień

Członkostwo wygasa po pełnym roku nieaktywności.
	Rezygnacja

Możesz zrezygnować w każdej chwili bez żadnych konsekwencji. Wystarczy, że nie będziesz wysyłać zamówień

Członkostwo wygasa po pełnym roku nieaktywności.

	Wpisowe
1 zł

Z pierwszej faktury potrącają Ci 18 zł
	Wpisowe:
Różnie to bywa (?) na stronach konsultantek spotkasz informacje wpisowe za darmo, wpisowe za 1 zł, nawet za 9,90 a mnie koleżanka chciała wpisać za 5 zł, z tego wynika że konsultantki ponoszą same koszty wpisywania nowych osób albo kręcą, ciekawe dlaczego???
	Wpisowe:
30 zł(mały starter plus katalogi)
135 zł (duży starter plus katalogi)
Lub wchodzisz jako odbiorca i nic nie płacisz, możesz sprzedawać ale nie możesz budować struktury MLM

	Ceny katalogów

- musisz kupować co 3 tygodnie
	Ceny katalogów

1- 2,00 zł 

2 do 9 -1,20 zł 
10 do 49- 0,90 zł 
-50 i więcej 0,60 zł

- musisz kupować co 3 tygodnie
	Ceny katalogów

1- 1,00 zł

50 i więcej- 0,80 zł

- kupujesz raz na jakiś czas


Anitek904 Chciałabym jeszcze dodać że niektóre produnkty z każdej z tych firm(avon, Oriflame) maja wady. Np ja też dostałam ostatnio sfędzącej wysypki po kremie z avony ale gdy użyje się szamponu z oriflamu to czasem sfędza włosy.

Podsumowanie:
W Oriflame trzeba dużo kupować katalogów, 10 to jest minimum (na każde 3 tygodnie) tak samo jak Avonie. Ponadto produkty Oriflame kiepsko się sprzedają bo są drogie i ciężko jest nazbierać na te minimum czyli 100 punktów. Spotkałam się z opiniami, ze niektóre kosmetyki nie są znów takie rewelacyjne jak wychwalają je konsultantki a już o Avonie to lepiej nie wspominać. Ich produkty bałabym się używać a co dopiero polecać znajomym po tych wszystkich przeczytanych opiniach na internetowym forum. Kariera w tych firmach opiera się głównie na sprzedaży i co z tego że w Oriflame budujesz swoją strukturę jak i tak nie jesteś wstanie kupić dla siebie minimum, żeby wybrać prowizje.- mając do dyspozycji tylko kosmetyki i wody toaletowe, nie poznałam osoby która by miesięcznie robiła zakupy tylko na te dwa produkty w wysokości 250 zł!!! Słowem jeśli nie jesteś nastawiona(y) na sprzedaż nie wchodzić ani do jednej ani do drugiej firmy. Zwłaszcza, ze zarobki na samej sprzedaży w obu firmach są o wiele niższe niż w FM Group. Poza tym czy warto wchodzić do firm gdzie konsultantki spotkasz na każdym kroku, komu chcesz sprzedawać skoro Twoi znajomi znają przynajmniej 2 konsultantki z tych firm. Rynek Avon’em i Oriflame’em jest już przesycony i lepiej działać w firmach młodych i przede wszystkim dynamicznych. 
A oto koszt bycia konsultantką Oriflame:

Konsultantka aby być efektywna musi rozdąć przynajmniej 10 katalogów:

10* 0,90*17(tyle nowych katalogów wychodzi rocznie)=153 zł

10*0,60*17=102 zł   i niby wpisowe jest takie tanie :D

Koszty to moja specjalność więc przedstawiam wam koszty w Oriflame jakie ponosi konsultantka w ciągu 6 lat(ciekawe czy one same o tym wiedzą :D ) myślę że w Avonie są podobne bo też muszą kupować tyle katalogów co w Oriflame.
	lata
	Koszt w jednym roku, katalog za 0,60 gr
	Koszt bycia w Oriflame
	Koszt w jednym roku, katalog za 0,90 gr
	Koszt bycia w Oriflame

	1
	16*0,60*10=96 zł 
	96 zł
	144zł
	144 zł

	2
	17*0,60*10=102 zł
	96 zł + 102 zł = 198 zł
	153 zł
	297 zł

	3
	17*0,60*10=102 zł
	300 zł
	153 zł
	450 zł

	4
	17*0,60*10=102 zł
	402 zł
	153 zł
	603 zł

	5
	17*0,60*10=102 zł
	504 zł
	itd
	756 zł

	6
	17*0,60*10=102 zł
	606 zł itp. 

Twoje koszty będą cały czas rosnąć
	
	909 zł


Nie doliczałam jeszcze kosztów opakowań, jeśli zrobisz zamówcie za mniej niż 100 pkt przy wysyłce płacisz dodatkowo 5 zł za opakowanie a w biurze 8 zł. Czyli rocznie dodatkowo 85 zł lub 136 zł. 
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